KWF-Programm »Crowdfunding-
Kampagnen fir KMU*«

im Rahmen der KWF-Rahmenrichtlinie

Wie lautet die Zielsetzung?

Mittels Crowdfunding soll die Finanzierung von Projekten von Karntner
Unternehmen durch eine Vielzahl einzelner (Privat-)Investorinnen und
Investoren gelingen. Dabei unterstitzt die Crowd mit ihren (kleineren)
Beitrdgen die Realisierung innovativer, erfolgsversprechender Projek-
tideen mit Wachstumspotential. Crowdfunding erganzt damit die tradi-
tionellen Finanzierungsformen und sorgt fir eine zusatzliche Starkung
der (Eigen-)Kapitalausstattung.

Das Besondere am Crowdfunding ist die Verbindung von alternativer Fi-
nanzierungsform und Marketing. Durch die Einbindung der Bevdlkerung
in regionale Projekte wird eine emotionale Bindung zum Unternehmen
aufgebaut, der Bekanntheitsgrad des Unternehmens gesteigert und der
Vertrieb ausgebaut. Zudem ist bei Produktentwicklungen ein friher
Markttest moglich.

Damit Crowdfunding den beabsichtigten Erfolg liefert, bedarf es um-
fangreicher und kostenintensiver Crowdfunding-Kampagnen, welche
fur klassische Klein- und Mittelunternehmen schwierig zu finanzieren
sind. Dementsprechend soll dieses KWF-Programm durch Beratung und
Forderung Karntner Unternehmen bei der Umsetzung einer Crowdfun-
ding-Kampagne unterstitzen.

1 Definition KMU siehe Website des KWF unter www.kwf.at/kmu
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1. Wer wird gefordert?

1.1. Forderungswerber

Naturliche oder nicht natirliche Personen, die ein kleines bzw. mittleres
Unternehmen im Sinne der Kriterien des EU-Beihilfenrechts schwer-
punktmafig aus den Bereichen produzierendes Gewerbe, produktions-
nahe Dienstleistungen sowie Tourismus- und Freizeitwirtschaft mit der
Betriebsstdtte in Karnten betreiben.

Mindestvoraussetzung:
Mitgliedschaft bei der Wirtschaftskammer Karnten fir das geplante Pro-
jektvorhaben.

1.2. Nicht Forderungswerber

a Unternehmen, die nach den Regelungen der jeweiligen anzuwen-
denden EU-Richtlinie nicht geférdert werden konnen.

b Unternehmen, die einer Rickforderungsanordnung aufgrund ei-
ner friheren Kommissionsentscheidung zur Feststellung der
Rechtswidrigkeit und Unvereinbarkeit einer Beihilfe mit dem Ge-
meinsamen Markt nicht Folge geleistet haben.

2. Was wird gefordert?

2.1. Forderbare Projekte

Umsetzung einer Crowdfunding-Kampagne mit dem Ziel der Generie-
rung von Kapital (Funding-Ziel) i.H.v. EUR 50.000 bei »reward-based?
Crowdfunding-Modellen« und i.H.v. EUR 100.000 bei » Crowdinves-
ting«3-Projekten durch die Ver&ffentlichung auf einer Plattform. Die
Funding-Summe muss durch viele Einzelbetrdge zu Stande kommen.

2.2. Mindestvoraussetzungen

a Absolvierung eines Pre-Checks vor Einbringung des Forderungs-
antrags Uber die Eignung des Projektes fir eine Crowdfunding-
Kampagne durch eine vom KWF bekannt gegebene Expertin | ge-
gebenen Experten.

b Der Foérderungsantrag ist vor Projektbeginn beim KWF einzubrin-
gen.

¢ Stabile betriebswirtschaftliche Ausgangssituation oder positive
Erfolgsaussichten.

d Der Projektdurchfihrungszeitraum soll ein Jahr nicht Gberschrei-
ten.

e Dieforderbaren Kosten missen mindestens EUR 5.000,- betra-
gen.

f  Veroffentlichung der Crowdfunding-Kampagne auf einer offiziel-
len Plattform.

Unter »reward-based Crowdfunding« werden z.B. Vorverkaufs- bzw. Gutscheinmodelle verstan-
den.

3 Unter »Crowdinvesting« werden (»lending-based«) kredit- oder (»equity-based«) eigenkapitalba-
sierte Crowdfunding-Modelle subsumiert.
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3. Welche Kosten werden aner-
kannt?

3.1. Forderbare Kosten

Forderbar sind Kosten, welche in der Planungs- und Umsetzungsphase,
durch externe Dienstleister anfallen:

3.1.1. Planung

a  Beratungsleistungen von ausgewiesenen Expertinnen und Ex-
perten fur die Planung der Crowdfunding-Kampagne (z.B.
Planung Projekt-Setup: Abstimmung des Crowdfunding-Mo-
dells, Festlegung der Parameter fir die Kampagne)

b Entwicklung von Marketing-Konzepten fir die Crowdfunding-
Kampagne

3.1.2. Umsetzung

a  Durchfihrung und operative Umsetzung der Kreativleistungen,
die im Rahmen einer Crowdfunding-Kampagne auf offiziellen
Plattformen notwendig sind:

e Erstellung einer Landingpage

e Videos zur Vorstellung des Unternehmens bzw. der
Produkte

e  Grafik- und Designleistungen (z.B. Projektbilder, Grafi-
ken & lllustrationen, Aufbereitung von Layout, Drucks-
orten)

e Kommunikationsleistungen | Online-Werbekampag-
nen (inkl. Social Media) zur Umsetzung der Crowdfun-
ding-Kampagne

b Kosten, die von Crowdfunding-Plattformen zum Aufsetzen und
zur Verbreitung des Angebots verrechnet werden

3.2. Nicht forderbare Kosten

a Kosten, die vor Antragstellung beim KWF oder einer anderen
Forderungseinrichtung (z.B. Bund, EU usw.) angefallen sind
Kleinbetragsrechnungen unter EUR 150, - netto

¢ Malinahmen, die bereits durch andere Forderungen unterstitzt
werden

d Marketing-Kosten, die in keinem Zusammenhang mit der
Crowdfunding-Kampagne stehen

e Rechtliche und steuerliche Beratungskosten

f Kosten, die nicht im unmittelbaren Zusammenhang mit dem
geférderten Vorhaben stehen

g Kosten, die aufgrund EU-wettbewerbsrechtlicher Bestimmun-
gen als nicht férderbare Kosten gelten
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4.Wie hoch ist die Forderung?

4.1. Art der Forderung

Die Forderung erfolgt durch
a Beratung und Unterstitzung bei der Projektentwicklung
b Gewdhrung von nicht rickzahlbaren Zuschissen

4.2. Ausmald der Forderung

4.2.1.

Die forderbaren Kosten fir das gesamte Projekt setzen sich aus Pla-
nungskosten (gem. 3.1.1.) und Umsetzungskosten (gem. 3.1.2.) zusam-
men und werden insgesamt bis maximal EUR 20.000, - anerkannt. Die
Forderung betragt maximal 50 % der férderbaren Kosten (maximale
Forderungshohe: EUR 10.000,-).

Bei Vorliegen von Planungskosten gem. 3.1.1. kdnnen diese bis max.
EUR 5.000,- (maximale Forderungshoéhe: EUR 2.500,-) anerkannt wer-
den. Pro Beratungstag kénnen maximal EUR 1.000, - netto als forderbar
anerkannt werden (maximale Foérderungshéhe: EUR 500,-).

4.2.2.

Diese Férderung kann vom Forderungswerber innerhalb von 12 Mona-
ten ab dem letzten Projektbeginn einmal in Anspruch genommen wer-
den.

4.3. Subsidiaritat* | Kumulierung’®

Die fur das jeweilige Projekt infrage kommenden sonstigen Férderungs-
maoglichkeiten sind auszunitzen. In Bezug auf dieselben férderungsfahi-
gen Kosten dirfen andere Férderungen jedoch nur dann mit Forderun-
gen des KWF kumuliert werden, wenn dadurch die zuldssigen Beihilfen-
intensitaten laut EU-Beihilfenrecht nicht Uberschritten werden. Ergibt
sich durch die Kumulierung mit anderen Férderungen eine Uberschrei-
tung, wird die KWF-Forderung entsprechend gekirzt.

4.4. »De-minimis«

a Die Forderung im Rahmen dieses KWF-Programms erfolgt nach
der »De-minimis«-Regel.

b Wird die Férderung im Rahmen der »De-minimis«-Regel ge-
wahrt, ist die Grenze fir alle im Rahmen von »De-minimis« ge-
wéhrten Beihilfen von EUR 200.000, - in 3 Steuerjahren einzuhal-
ten.

% Der KWF férdert unter der Pramisse des sparsamen Mitteleinsatzes. Daher missen die auf EU-,
Bundes- und Landesebene in Betracht kommenden Férderungsaktionen angesprochen (beantragt)
werden.

5 Addition aller fir ein Projekt geeigneten Férderungen
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5. Wie sieht die Antrags- und For-
derungsabwicklung aus?

5.1. Forderungsberatung

Die Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter des KWF informieren und beraten
den Forderungswerber hinsichtlich der Férderungsmaglichkeiten und
der Forderungsabwicklung (vereinfachtes Verfahren) seines Projekts.

5.2. Forderungsantrag

5.2.1.
Der elektronische Forderungsantrag inklusive Bericht zum bereits absol-
vierten Pre-Check ist vor Projektbeginn beim KWF vollstandig ausgefillt
einzubringen.

5.2.2.
Fir eine endgiltige Férderungsentscheidung sollen folgende Unterla-
gen —moglichst in elektronischer Form — vorgelegt werden:
a Darstellung des Unternehmens und Projektes bzw. der Crowd-
funding-Kampagne
b Schlussabrechnung inklusive Projektangaben, Rechnungszusam-
menstellung, betrieblichen Kenndaten und Bestatigungen des
Forderwerbers
¢ Nachweis von Rechnung und Zahlungsnachweis pro Rechnungs-
position
d Sonstige Unterlagen, die fur die Projektbeurteilung und Forde-
rungsprifung durch den KWF als notwendig erachtet werden

5.3. Forderungsprifung

Der KWF prift die Forderungswirdigkeit nach den vorliegenden KWF-
Richtlinien | KWF-Programmen.

Zur technischen und wirtschaftlichen Prifung der einzelnen Férderungs-
antrage konnen bei Bedarf externe Sachverstandige herangezogen wer-
den.

5.4. Forderungsentscheidung

5.4.1.
Nach Vorlage der Schlussabrechnung sowie bei Erfillung samtlicher
Forderungsvoraussetzungen wird die tatsdchliche Férderung berechnet.
Die Entscheidung Uber die Forderung wird dem Férderungswerber
schriftlich mitgeteilt. Er erhalt im Falle einer Zusage ein Férderungsver-
trag oder im Falle einer Ablehnung ein begrindetes Ablehnungsschrei-
ben. Auf die Gewahrung einer Férderung besteht kein Rechtsanspruch.

5.4.2.
Der Forderungsvertrag muss vom Férderungswerber binnen 6 Wochen
(gerechnet ab Absendung durch den KWF) angenommen werden, das
heifdt, der Forderungsvertrag muss innerhalb der Frist firmenmafig un-
terfertigt beim KWF einlangen (das Datum des Posteingangs beim KWF
ist ausschlaggebend). Langt das Forderungsvertrag nicht rechtzeitig
beim KWF ein, gilt es unwiderruflich als zurickgenommen.
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5.4.3.
Zusétzlich zu den Auflagen, Bedingungen und MafRnahmen, die im
KWEF-Programm bereits enthalten sind, kdnnen weitere Férderungsvo-
raussetzungen im Férderungsvertrag vereinbart werden.

5.5. Pflichten des Forderungswerbers

Der Férderungswerber ist durch Annahme des Forderungsvertrags ver-
pflichtet,

a innerhalb von 3 Monaten nach Ablauf des Projektdurchfihrungs-
zeitraums eine firmenmafig unterfertigte Schlussabrechnung
Uber das Vorhaben dem KWF vorzulegen; der Férderungswerber
bestdtigt auf der Schlussabrechnung, dass die Maf3nahmen fir
das Unternehmen getatigt wurden.

b zum Nachweis der ProjektdurchfGhrung und der widmungsge-
maéf3en Verwendung von Férderungsmitteln sowie fir den Fall
von Uberpriffungen durch den KWF, Bundes- oder EU-Stellen
samtliche die Forderung betreffende Unterlagen samt den dazu-
gehorigen Abrechnungsbelegen gemal’ den gesetzlichen Best-
immungen sicher und geordnet aufzubewahren.

¢ Projektanderungen dem KWF zeitnah schriftlich mitzuteilen.

5.6. Forderungsabrechnung

Die Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter des KWF fhren eine inhaltliche
und formale Prifung durch und beurteilen, ob das Projekt antragsge-
maf umgesetzt wurde.

Die Rechnungen und Zahlungsnachweise werden formal auf Anerkenn-
barkeit, Forderungsfahigkeit sowie rechnerischer und sachlicher Kor-
rektheit Gberprift.

Der KWF behalt sich das Recht vor, weitere Unterlagen anzufordern und
jederzeit eine Vor-Ort-Kontrolle durchzufihren.

5.7. Auszahlung

Die Férderung wird ausbezahlt, wenn
a der Forderungsvertrag fristgerecht angenommen wurde,
b sd@mtliche Férderungsvoraussetzungen erfullt sind,
¢ die Schlussabrechnung vorgelegt wurde und
d die Abrechnung vom KWF inhaltlich und formal Gberprift
und anerkannt wurde.

Eine Auszahlung kann nur nach Maf3gabe der budgetaren Maéglichkeiten
erfolgen; dies bedeutet, dass eine zugesagte Férderung erst fallig wird,
wenn die Auszahlung aufgrund der mittelfristigen Budget- und Liquidi-
tatslage des KWF, unter Einbeziehung des laufenden Aufwandes, samt-
licher Forderzusagen und sonstiger Verbindlichkeiten, im Betrachtungs-
zeitraum des laufenden Kalenderjahres moglich ist. Aus budgetbeding-
ten Verzdgerungen einer Auszahlung konnen keine Anspriiche abgelei-
tet werden.
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6. Allgemeines

6.1. Allgemeine Geschaftsbedingungen

Soweit im gegenstandlichen KWF-Programm nicht eine abweichende
Regelung getroffen wird, gelten die im Titel genannte|n Richtlinie|n und
die Allgemeinen Geschéaftsbedingungen® des KWF in der jeweils gelten-
den Fassung.

6.2. Laufzeit

Dieses KWF-Programm tritt mit 1. Mai 2022 in Kraft und ist bis 31. Dez.
2023 befristet.

6 Die AGB kénnen unter www.kwf.at/agb heruntergeladen werden
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